
MODULO DI REGISTRAZIONE 

Ragione Sociale ________________________________________________

Telefono 

Numero Partecipanti_________

 

A tutti gli iscritti verrà inviata una mail di conferma con le indicazioni cartografiche per 

ConfCommercio.

PI

 
INVITO RISERVATO AI TITOLARI DI PUNTI VENDITA DI ARREDAMENTO

 

MODULO DI REGISTRAZIONE 

Ragione Sociale ________________________________________________

Telefono ________________________E_MAIL_______________________

Numero Partecipanti_________

A tutti gli iscritti verrà inviata una mail di conferma con le indicazioni cartografiche per 

ConfCommercio.

Sintesys S.r.l.
PI/CF:  01842911206

INVITO RISERVATO AI TITOLARI DI PUNTI VENDITA DI ARREDAMENTO

Associazione Commercianti 

MODULO DI REGISTRAZIONE 

Ragione Sociale ________________________________________________

________________________E_MAIL_______________________

Numero Partecipanti_________

A tutti gli iscritti verrà inviata una mail di conferma con le indicazioni cartografiche per 

ConfCommercio.

 

Sintesys S.r.l.

 

Via Dell I ndustria, 35 
:  01842911206   REA: Bologna n° 394926 

INVITO RISERVATO AI TITOLARI DI PUNTI VENDITA DI ARREDAMENTO

Lunedì 6 Dicembre 2010
Associazione Commercianti 

Via Colli di Montalto 8  

 

La Marginalità del Punto Vendita di Arredamento
Contrastare la costante erosione del margine operativo 
aziendale, mediante la mappatura e l ottimizzazione di 
Costi Fissi e Variabili. Ridurre fino al 20% i costi aziendali.

 

Introduce e 

Mario Volpini 

10,15 : Cristiano La Torre 

Riorganizzare e ottimizzare i processi operativi e gestionali del 

PdV per ridurre costi fissi e variabili e contrastare l'erosione 

del margine di 

11,15 : Fabio Taetti 

Il credito al consumo: strumento di ottimizzazione dei Flussi 

Finanziari.

11,45 : Andrea Cenciarelli 

Finanziamenti e cash flow. Nuovi strumenti per accordare i 

tempi di 

12,15  : Case History. 

Titolare 

MODULO DI REGISTRAZIONE 

Ragione Sociale ________________________________________________

________________________E_MAIL_______________________

Numero Partecipanti_________

A tutti gli iscritti verrà inviata una mail di conferma con le indicazioni cartografiche per 

Dell I ndustria, 35 40138 Bologna 
REA: Bologna n° 394926 

INVITO RISERVATO AI TITOLARI DI PUNTI VENDITA DI ARREDAMENTO

Lunedì 6 Dicembre 2010
Associazione Commercianti 

Via Colli di Montalto 8  

La Marginalità del Punto Vendita di Arredamento
Contrastare la costante erosione del margine operativo 
aziendale, mediante la mappatura e l ottimizzazione di 
Costi Fissi e Variabili. Ridurre fino al 20% i costi aziendali.

Introduce e Modera

Mario Volpini 

10,15 : Cristiano La Torre 

Riorganizzare e ottimizzare i processi operativi e gestionali del 

PdV per ridurre costi fissi e variabili e contrastare l'erosione 

del margine di 

11,15 : Fabio Taetti 

Il credito al consumo: strumento di ottimizzazione dei Flussi 

Finanziari.

 

11,45 : Andrea Cenciarelli 

Finanziamenti e cash flow. Nuovi strumenti per accordare i 

tempi di rimborso dei finanziamenti con il ciclo di business.

12,15  : Case History. 

Titolare di un Punto Vendita di Arredamento

MODULO DI REGISTRAZIONE 

 

Ragione Sociale ________________________________________________

________________________E_MAIL_______________________

Numero Partecipanti_________

 

A tutti gli iscritti verrà inviata una mail di conferma con le indicazioni cartografiche per 

40138 Bologna 
REA: Bologna n° 394926    Http: www.sintesys.it  

INVITO RISERVATO AI TITOLARI DI PUNTI VENDITA DI ARREDAMENTO

 
Lunedì 6 Dicembre 2010

Associazione Commercianti Macerata
Via Colli di Montalto 8  

 

La Marginalità del Punto Vendita di Arredamento
Contrastare la costante erosione del margine operativo 
aziendale, mediante la mappatura e l ottimizzazione di 
Costi Fissi e Variabili. Ridurre fino al 20% i costi aziendali.

Modera

 

: 

 

Mario Volpini - Presidente 

10,15 : Cristiano La Torre 

Riorganizzare e ottimizzare i processi operativi e gestionali del 

PdV per ridurre costi fissi e variabili e contrastare l'erosione 

del margine di contribuzione.

11,15 : Fabio Taetti -  

Il credito al consumo: strumento di ottimizzazione dei Flussi 

11,45 : Andrea Cenciarelli 

Finanziamenti e cash flow. Nuovi strumenti per accordare i 

rimborso dei finanziamenti con il ciclo di business.

12,15  : Case History. 

di un Punto Vendita di Arredamento

Ragione Sociale ________________________________________________

________________________E_MAIL_______________________

A tutti gli iscritti verrà inviata una mail di conferma con le indicazioni cartografiche per 

40138 Bologna     Tel 051 60 14 738 Fax 051 60 14 739
Http: www.sintesys.it  

INVITO RISERVATO AI TITOLARI DI PUNTI VENDITA DI ARREDAMENTO

Lunedì 6 Dicembre 2010

 
-

 
Ore 9,30

Macerata

 
-

 
Sala Convegni

Via Colli di Montalto 8  -

 
Macerata

WORKSHOP
La Marginalità del Punto Vendita di Arredamento
Contrastare la costante erosione del margine operativo 
aziendale, mediante la mappatura e l ottimizzazione di 
Costi Fissi e Variabili. Ridurre fino al 20% i costi aziendali.

 

Presidente Confcommercio 

10,15 : Cristiano La Torre - Sintesys Srl.  

Riorganizzare e ottimizzare i processi operativi e gestionali del 

PdV per ridurre costi fissi e variabili e contrastare l'erosione 

contribuzione.

 

  Gruppo Findomestic.

Il credito al consumo: strumento di ottimizzazione dei Flussi 

11,45 : Andrea Cenciarelli - BNL

Finanziamenti e cash flow. Nuovi strumenti per accordare i 

rimborso dei finanziamenti con il ciclo di business.

12,15  : Case History. L'esperienza di un Rivenditore.

di un Punto Vendita di Arredamento

Ragione Sociale ________________________________________________

________________________E_MAIL_______________________

A tutti gli iscritti verrà inviata una mail di conferma con le indicazioni cartografiche per 

60 14 738 Fax 051 60 14 739
Http: www.sintesys.it     E-MAIL: Info@sintesys.it

INVITO RISERVATO AI TITOLARI DI PUNTI VENDITA DI ARREDAMENTO

Ore 9,30

 
Sala Convegni

Macerata

 

WORKSHOP

 

La Marginalità del Punto Vendita di Arredamento
Contrastare la costante erosione del margine operativo 
aziendale, mediante la mappatura e l ottimizzazione di 
Costi Fissi e Variabili. Ridurre fino al 20% i costi aziendali.

Confcommercio 

Sintesys Srl.  

Riorganizzare e ottimizzare i processi operativi e gestionali del 

PdV per ridurre costi fissi e variabili e contrastare l'erosione 

Gruppo Findomestic.

Il credito al consumo: strumento di ottimizzazione dei Flussi 

BNL-Gruppo BNP Paribas

Finanziamenti e cash flow. Nuovi strumenti per accordare i 

rimborso dei finanziamenti con il ciclo di business.

L'esperienza di un Rivenditore.

di un Punto Vendita di Arredamento

Ragione Sociale ________________________________________________

________________________E_MAIL_______________________

A tutti gli iscritti verrà inviata una mail di conferma con le indicazioni cartografiche per raggiungere la Sede della 

60 14 738 Fax 051 60 14 739
MAIL: Info@sintesys.it

INVITO RISERVATO AI TITOLARI DI PUNTI VENDITA DI ARREDAMENTO

Sala Convegni

  

La Marginalità del Punto Vendita di Arredamento
Contrastare la costante erosione del margine operativo 
aziendale, mediante la mappatura e l ottimizzazione di 
Costi Fissi e Variabili. Ridurre fino al 20% i costi aziendali.

Confcommercio 

 

Macerata

Sintesys Srl.  

 

Riorganizzare e ottimizzare i processi operativi e gestionali del 

PdV per ridurre costi fissi e variabili e contrastare l'erosione 

Gruppo Findomestic.

 

Il credito al consumo: strumento di ottimizzazione dei Flussi 

Gruppo BNP Paribas

Finanziamenti e cash flow. Nuovi strumenti per accordare i 

rimborso dei finanziamenti con il ciclo di business.

L'esperienza di un Rivenditore.

di un Punto Vendita di Arredamento

 

Ragione Sociale ________________________________________________

________________________E_MAIL_______________________

raggiungere la Sede della 

60 14 738 Fax 051 60 14 739

 

MAIL: Info@sintesys.it

 
INVITO RISERVATO AI TITOLARI DI PUNTI VENDITA DI ARREDAMENTO

 

La Marginalità del Punto Vendita di Arredamento

 

Contrastare la costante erosione del margine operativo 
aziendale, mediante la mappatura e l ottimizzazione di 
Costi Fissi e Variabili. Ridurre fino al 20% i costi aziendali.

 

Macerata

 

Riorganizzare e ottimizzare i processi operativi e gestionali del 

PdV per ridurre costi fissi e variabili e contrastare l'erosione 

Il credito al consumo: strumento di ottimizzazione dei Flussi 

Gruppo BNP Paribas

  

Finanziamenti e cash flow. Nuovi strumenti per accordare i 

rimborso dei finanziamenti con il ciclo di business.

 

L'esperienza di un Rivenditore.

 

Ragione Sociale ________________________________________________

 

________________________E_MAIL_______________________

 

raggiungere la Sede della 

 

Contrastare la costante erosione del margine operativo 
aziendale, mediante la mappatura e l ottimizzazione di 

Riorganizzare e ottimizzare i processi operativi e gestionali del 

  

http://www.sintesys.it
http://www.sintesys.it
http://www.sintesys.it

